perkov

savjetovanje

Ako ste uvjereni da znate sve tajne uspjesnih javnih nastupa ukljucujuci i one u najzahtjevnijim
situacijama, onda ova seminarska radionica zacijelo nije za Vas! No, ako uprkos dosadasnjem
velikom iskustvu i brojnim uspjesnim ishodima smatrate potrebnim da vase solidne i vrlo dobre
prezentacijske vjestine prerastu u izvrsne i vrhunske, tada je ova nasa seminarska radionica
upravo ono pravo i - po Vasoj "mjeri"!

dvodnevna seminarska radionica
"VJESTINE VRHUNSKOG PREZENTIRANJA"

Voditelj/predavac: prof.dr.sc. Davor Perkov

Zagreb, 18. / 19. svibnja 2011.

VAZNOST teme

Ucinkovito komuniciranje je zacijelo najvaznija vjestina u Zivotu koja se mozZe uvjezbati!
Ovladavanjem vjestina javnog nastupanja, retorike, snalazenja pred auditorijem i
slusanja, mozete znatno ubrzati razvoj svojih karijera ili pospjesSiti ostvarenje
marketinskih, prodajnih ili nekih drugih poslovnih ciljeva.

KORIST za polaznike

S ove osobito interaktivne seminarske radionice koju Vam iskreno preporu¢amo i na kojoj
¢e - poput treninga - odnos teorije i prakse biti 20:80, otici cete obogaceni obiljem novih i
korisnih saznanja koja cete vec sutra moci prakticno uporabiti u radnoj sredini. Mi ¢emo
Vam pomodi da se pribliZite savrsenoj prezentaciji u kojoj ce Vasa misao, poruka ili ideja
biti drugima prenesena tako, da svjesna slika koju su percipirali, bude istovjetna onoj
koju ste kao prezenter i zamislili!

Okvirni SADRZAJ

1. dan (srijeda)

# Sto uopce vrhunsku prezentaciju ¢ini znatno druk&ijom i zahtjevnijom od ,,solidne* ili
,,dobre“?

# Trema je dobrodosla, ali strah ne! Razlikujemo 6 izvora straha! Kako ih savladati?

# Za kojih 10 najcesc¢ih problema u komuniciranju s auditorijem morate pronaci vlastita
rjesenja?

# Nastupate pred 20, 50 ili 200 ljudi na isti nacin? Kako im diferencirano pristupiti?

# Koje su kljucne razlike izmedu krace i duze prezentacije?
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# Kako prezentaciju oblikovati i izvesti na nacin da se u cijelosti ostvari Zeljeni ishod?

# Svejedno Vam je tko je u auditoriju... Vasi kolege ili vanjski (poznati i nepoznati) ljudi?
Nije valjda ... da i u tunel ulazite bez svjetla?

# Pet faza u strukturi vrhunske prezentacije:

1. Priprema - pravodobna i fokusirana na zeljeni ishod

2. Otvaranje - zanimljiva gradnja mosta izmedu Vas i auditorija

3. Izlaganje - u mjeri i na nacin koliko auditorij moze/zeli prihvatiti

4, Zavrsavanje - sazeti zakljucci i poziv na konkretnu akciju

5. Post festum - povratne informacije, pitanja i podjela pisanih/digitalnih materijala

# Kako slijediti ,,Kolbovu strukturu“ (Four-mat sustav): zasto? sto? kako? sto ako?

# Vi prvi personificirate promjenu koju Zelite kod ljudi! Stoga je svaka prezentacija
zapravo ,,prodaja“ Vas samih! Koje pretpostavke morate ispuniti i Sto morate unaprijediti
na sebi da biste bili jedinstveni, izvrsni i uvjerljiv prezenter?

1) Izgled i odjeca

2) Govor tijela

3) Pozitivan stav

4) Snalazenje u delikatnim situacijama

# Kako zamisli na najbolji nacin prenijeti u slike na racunalu?

# Koja su "zlatna" nacela i kojih 7 najvecih pogresaka pri kreiranju slideova?

2. dan (Cetvrtak)

# Video-snimanje pojedinacnih prezentacijskih nastupa polaznika

# Samoprocjena i strucna evaluacija svakog izlaganja

# Jezi¢na i prezenterska kompetencija? Sto to uistinu znaci?

# Emotivna inteligencija - njena uloga i znacaj za vrhunsku prezentaciju? Kako izgleda
cluster pozitivnih neverbalnih signala sugovorniku?

# ,Satir kategorije“ (tipovi arhetipskih poruka koje odasiljemo u komunikaciji

# Znacaj "malih” tajni umijeca slusanja za ambicioznu prezentaciju

CILJEVI radionice

« savladati psihologiju pozitivnog misljenja za vrhunsku prezentaciju

« unaprijediti kompetencije polaznike da uvjerljivo ostvare svrhu poslovne prezentacije i
potaknu sudionike na post festum akciju

« prakti¢nim vjezbama, brojnim primjerima i video-snimkama pokazati da se izvrsnost
prezentiranja i javnog nastupa, moze razviti kao i svaka druga vjestina.

« spoznati da nema uspjesne i neuspjesne prezentacije, ve¢ samo uspjesnih i neuspjesnih
ishoda (ukazati na vaznost pripreme i treninga!)
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VELICINA auditorija - ograni¢ena na maksimalno 12 polaznika ! Zelimo intenzivnu
sinergiju skupine ali i primjereni individualizirani pristup svakom polazniku.
SATNICA: oba dana od 09,30 do 16,30 h.

KOGA ocekujemo kao polaznike?

Sve one menadzere, predavace i konzultante koji su samokriti¢ni i vrsni prezenteri ali ne
drze da sve imaju u "malom prstu”, vec da za atribut "vrhunskog" jos ponesto moraju
nauciti, savladati, uvjezbati...! Za takve samosvjesne ljude ovaj trening spada medu one -
“must to join"!

Tko je PREDAVAC?

Davor Perkov je doktor znanosti, voditelj struc. spec. studija ,,Menadzment trgovine* i
profesor pri Visokoj poslovnoj skoli Libertas - Zagreb.

Visegodisnju zapazenu gospodarsku karijeru proveo je kao izvrsni menadzer u hotelsko-
turistickom i internacionalnom prehrambenom sektoru. Glavni je konzultant kuce "Perkov
savjetovanje* d.o.o. Zagreb. Suraduje s nizom uglednih poduzecda u Hrvatskoj i Sloveniji,
te predaje na poslovnom ucilistu Experta i veleucilistu VERN'. Certificirani je trener EU.
Specijalist za podrucja upravljanja poslovnim promjenama, strateskog menadzmenta i
prodaje (trgovine) ali i ugledni savjetnik za komunikacijsko-prezentacijske vjestine (PBZ,
Sava, Triglav osiguranje, MBU, Valamar i dr.). Nastupa kao autor ili speaker na
medunarodnim kongresima i konferencijama. Autor je 20-tak znanstvenih i strucnih
radova, suradnik web portala www.quantum21.net., kolumnist magazina ,,Ja trgovac“ te
suautor knjiga ,,Temeljne funkcije upravljanja“ i ,,Upravljanje poslovnim promjenama“.

CIJENA: 2.222 kn (+ PDV)

Uplatom na: Perkov savjetovanje d.o.o., Trsje 15, Zagreb; ziro racun (ZaBa): 2360000-
1102102465 OIB: 74246925981

Koje VRIJEDNOSTI ukljucuje cijena?

Individualizirani strucni materijal : handout prezentacije, vjezbe, analize i ekspertni
tekst (tiskano i u digitalnom obliku)

Posebna dodana vrijednost : video-snimka vlastitog nastupa na radionici sa stru¢nom

evaluacijom predavaca.

Osvjezenje u svakom od 2 coffee-breaka dnevno: kava, voda, mali zagrisci.; Objedi u
restoranu hotela.

Poklon: menadzerska knjiga o vjestinama zavidnog prezentiranja.

Certifikat Perkov savjetovanja d.o.o. o uspjesno zavrsenom treningu.

Kako se PRIJAVITI?

web stranica: perkov-savjetovanje@hr.; na mob. 091 9033494 gda Jasna Genzic,
voditelj prodaje; email: perkov.savjetovanje@zg.t-com.hr;
Detaljnije informacije: www.perkov-savjetovanje.hr
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